BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION DE LA RELATION CLIENT Mantes School

(NDRC) — RNCP38368 of Business
Tableau des formateurs. e

1RE ANNEE
NOM ET PRENOM MATIERES

Klabi Amina Relation client et négociation-vente

Mazeron Noelle « Relation client et animation de réseaux
« Relation client a distance et digitalisation

Montrose Siméon Culture générale et expression

Tighermine Thilleli Langue vivante 1

Omari Catherine Masterclass




NOM ET PRENOM MATIERES

Mouden Hafida Relation client et négociation-vente
Gomis Pamela Relation client a distance et digitalisation
Mazeron Noelle ¢ Relation client et animation de réseaux

« Relation client et négociation-vente

Montrose Siméon Culture générale et expression
Tighermine Thilleli Langue vivante 1
Omari Catherine Masterclass

Annuaire arrété a juillet 2026 — les intitulés de matiéres suivent le référentiel de la certification. Les analyses de pertinence pédagogique
(titres, expérience par matiere) sont tenues par I'école et produites en contrdle. Une matiere momentanément sans intervenant listé est en
cours d‘attribution.
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