
T P  N É G O C I A T E U R  T E C H N I C O - C O M M E R C I A L  —  R N C P 3 9 0 6 3

Tableau des formateurs. M I S E  À  J O U R  :  J U I L L E T  2 0 2 6

N O M  E T  P R É N O M M AT I È R E S

Epinoux Alexandra Négociation technique et commerciale

Magnier Quentin Stratégie de prospection

Ait Mohand Massyl Stratégie de prospection

Omari Catherine Masterclass

Annuaire arrêté à juillet 2026 — les intitulés de matières suivent le référentiel de la certification. Les analyses de pertinence pédagogique

(titres, expérience par matière) sont tenues par l'école et produites en contrôle. Une matière momentanément sans intervenant listé est en

cours d'attribution.

M A N T E S  S C H O O L O F  B U S I N E S S

SAS au capital de 10 000 € · Siège : 20 rue du Vieux Pilori · Le Campus : 2 rue Armand Cassan — 78200 Mantes-la-Jolie · 948 211 560 R.C.S.

Versailles · NDA n° 11 78 87894 78

contact@mantes-school.com · 01 30 63 25 89 · mantes-school.com


